Formulario de presentación de proyecto
Impulso Emprendedor 
	Pregunta
	Descripción

	Nombre de la empresa/emprendedor
	Si la empresa no tiene nombre, ingrese el nombre del emprendedor

	Cédula jurídica/cédula de identidad
	Si no cuenta con cédula jurídica, ingrese cédula de identidad

	Provincia
	Seleccione la provincia

	Cantón
	Seleccione el cantón

	Distrito
	Seleccione el distrito

	Dirección exacta
	Digite la dirección exacta del domicilio del emprendimiento

	Nombre del representante legal/emprendedor
	Ingrese el nombre de la persona que firmaría contrato

	Cédula de identidad en números
	

	Condición de
	¿Puesto dentro de la empresa?

	Contacto de seguimiento
	Nombre de la persona contacto para seguimiento de la postulación

	Teléfono contacto seguimiento
	 

	Correo contacto de seguimiento
	 

	Dirección física notificaciones

	

	Nombre del proyecto
	Indique el nombre de la propuesta del proyecto presentada en esta convocatoria

	¿Qué hace?
	Describa que hace su emprendimiento. Hágalo en no más de 3 oraciones.

	Sitio web
	Compártanos la dirección electrónica del emprendimiento

	Etapa
	¿En qué etapa se encuentra el emprendimiento?

	Sector al que pertenece el emprendiendo
	Seleccione el sector o industria en donde mejor se ubique su emprendimiento

	Sector al que impacta la solución
	Seleccione el sector o industria al que impacta su propuesta

	El Problema
	Explique de manera clara y concisa el problema que resuelve la propuesta

	Urgencia
	De 1 a 10 (1 poco-10 mucho) que tan urgente es para los afectados resolver el problema

	Explique la urgencia
	Explique la valoración anterior sobre la urgencia que tiene el segmento de mercado por resolver el problema

	Costo
	De 1 a 10 (1 poco-10 mucho) que tan costoso es para los clientes lidiar con el problema

	Explique costo
	Explique la valoración anterior sobre el costo que tiene para los clientes lidiar con el problema

	Obligatoriedad
	De 1 a 10 (1 poco-10 mucho) que tan obligatorio es resolver el problema

	Explique obligatoriedad
	Explique la valoración anterior sobre la obligatoriedad que se tiene por resolver el problema. 

	Frecuencia
	De 1 a 10 (1 poco-10 mucho) que tan frecuente se presenta el problema

	Explique frecuencia
	Explique la valoración anterior sobre la frecuencia en que se presenta el problema

	Novedad
	De 1 a 10 (1 poco-10 mucho) que tan novedoso es el producto o servicio

	Explique novedad
	Explique la valoración que hace sobre la novedad del producto, haciendo referencia a los elementos diferenciadores respecto de productos o soluciones similares. Describa la novedad desde el punto de vista nacional y global.

	Mercado Total
	¿Cuál es el mercado total en dólares? (TAM: Total Addreassable Market)

	Mercado disponible
	¿Cuál es el mercado disponible en dólares? (SAM: Serviceable Available Market)

	Mercado objetivo
	¿Cuál es el mercado objetivo en dólares? (SOM: Serviceable Obtainable Market)

	Potencial de crecimiento
	La estimación de crecimiento en ventas anual es

	Explique el potencial de crecimiento
	Explique su estimación sobre el posible crecimiento anual

	Modelo de negocio
	Explique como hace o como espera hacer dinero. No más de 150 palabras

	Segmento
	Describa el segmento de mercado al que sirve

	Canales
	Cuáles son los canales por medio de los cuales llega al mercado

	Competidores
	Describa sus competidores o sustitutos 150 palabras máximo

	Tipo de ventas
	Seleccione el tipo de ventas que mejor se ajuste a su modelo de negocio

	Utilidad neta/mes
	Ingrese el dato de utilidad neta por mes de los últimos 6 meses antes de remitir la solicitud. Si no aplica, se indica

	Clientes por mes
	Ingrese el dato de cantidad de clientes/mes de los últimos 6 meses antes de remitir la solicitud.  Si no aplica, se indica

	Burn Rate/ mensual
	Indicador del dinero que gasta por mes. Si no aplica, se indica

	Efectivo disponible (Cash Balance)
	Efectivo. Si no aplica, se indica

	Ritmo de adquisición de clientes
	¿A qué ritmo puede adquirir clientes? Cantidad/mes. Si no aplica, se indica

	Costo de adquisición de clientes (CAC)
	¿Cuál es el costo de adquirir clientes? Si no aplica, se indica

	MRR/ventas mensuales
	Ingresos recurrentes mensuales. Si no aplica, se indica

	Hoja de ruta
	En caso de que su emprendimiento no tenga ventas, defina su hoja de ruta para llegar a esa etapa y sus proyecciones de ventas a 2 años.

	¿Cómo se conocieron?
	Cuéntennos como se conocieron los fundadores. Universidad, familia, trabajos anteriores. 100 palabras máximo

	Propósito
	¿Cuéntenos porqué decidieron empezar la compañía? 100 palabras máximo

	Dedicación
	¿Están todos dedicado tiempo completo?

	Empleados tiempo completo
	¿Cuántos empleados trabajan a tiempo completo? Incluya fundadores

	Empleados tiempo parcial
	¿Cuántos empleados trabajan a tiempo parcial? Incluya fundadores

	Parte técnica
	¿Quién o quiénes se encargan del trabajo técnico de la empresa?

	Parte administrativa
	¿Quién o quiénes se encargan del trabajo administrativo de la empresa?

	Lista de fundadores
	Liste los nombres de los fundadores, junto con un perfil de Linkedin para todos

	Fundador/empleado 1
	Puesto, experiencia, formación, participación accionaria

	Fundador/empleado 2
	Puesto, experiencia, formación, participación accionaria

	Fundador/empleado 3
	Puesto, experiencia, formación, participación accionaria

	Cantidad de empleados
	Indique la cantidad total de empleados del emprendimiento

	Empleo
	Explique porque considera que su emprendimiento tiene la capacidad de generar empleo. De ser posible cuantifíquelo.

	Ventas anuales
	Indique las ventas anuales de su emprendimiento

	Crecimiento
	Explique porque considera que su emprendimiento tiene la capacidad de crecimiento. De ser posible cuantifíquelo.

	ODS
	Explique porque su emprendimiento impacta a algún objetivo de desarrollo sostenible

	Declaración jurada
	Según formato

	Certificación de incubadora/aceleradora
	Según formato

	Certificación de personería jurídica
	Obtenida del Registro de la Propiedad

	Consentimiento Informado
	Según formato suministrado. Adjunte consentimiento informado que autoriza a la PROMOTORA, a solicitar a la Digepyme del MEIC, la información correspondiente a registro del emprendedor/pyme en el SIEC.

	Cronograma-Presupuesto
	Según la plantilla suministrada. Se espera que se presente el plan de acción y presupuesto para el proyecto planteado. El cronograma se refiere a las actividades que son necesarias para encontrar su product market fit

	Video
	Se explica el producto, el problema, el mercado y se da información de los fundadores



